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Chuyên đề 1: Các t ұp quán thѭѫng mҥi quӕc tӃ  

Incoterms 2020 và Incoterms 2010 

1. Incoterms là gì 

Incoterms là một loҥt các điều khoản thѭѫng mҥi do Phòng Thѭѫng mҥi 

Quốc tế (ICC) công bố liên quan đến luật thѭѫng mҥi quốc tế. Chúng đѭợc 

sử dụng rộng rãi trong giao dịch thѭѫng mҥi quốc tế và viӋc sử dụng chúng 

đѭợc khuyến khích bӣi các hội đồng thѭѫng mҥi, tòa án và luật sѭ quốc tế. 

Một loҥt các điều khoản thѭѫng mҥi gồm ba chữ cái liên quan đến thông lӋ 

bán hàng theo hợp đồng thông thѭӡng, các điều khoản Incoterms chủ yếu 

nhằm truyền đҥt rõ rƠng các nghĩa vụ, chi phí và rủi ro liên quan đến vận 

chuyển và giao hàng quốc tế. Incoterms xác định nghĩa vụ, chi phí và rủi ro 

tѭѫng ứng trong viӋc giao hàng từ ngѭӡi bán cho ngѭӡi mua. 

Các điều khoản Incoterms đѭợc chấp nhận bӣi các chính phủ, cѫ quan 

pháp lý và các học viên trên toàn thế giới để giải thích các thuật ngữ đѭợc sử 

dụng phổ biến nhất trong thѭѫng mҥi quốc tế. Chúng đѭợc thiết kế để giảm 

hoặc loҥi bỏ hoàn toàn cách hiểu khác nhau về các điều khoản ӣ các quốc 

gia khác nhau.  

2. Incoterms 2020 

2.1. Incoterms điều ch ỉnh nh ững n ội dung nào 

• Nghĩa vụ: Ai làm gì giữa ngѭӡi bán vƠ ngѭӡi mua, ví dụ: ngѭӡi tổ 

chức vận chuyển hoặc bảo hiểm hàng hóa hoặc ngѭӡi có đѭợc chứng từ vận 

chuyển và giấy phép xuất khẩu hoặc nhập khẩu; 

• Rủi ro: Ngѭӡi bán hàng giao hàng ӣ đơu vƠ khi nƠo; nói cách khác, 

nѫi chuyển rủi ro từ ngѭӡi bán sang ngѭӡi mua;  

• Chi phí: Bên nƠo chịu trách nhiӋm về chi phí nào, ví dụ: chi phí vận 

chuyển, đóng gói, tải hoặc dỡ hàng và kiểm tra hoặc chi phí liên quan đến an 

ninh. 
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2.2. Incoterms không điều ch ỉnh nh ững n ội dung nào 

Các điều khoản Incoterms không thay thế cho một hợp đồng mua bán. 

Chúng đѭợc tҥo ra để phản ánh thực tiӉn thѭѫng mҥi đối với tất cả các loҥi 

hàng hóa.  

Các điều khoản Incoterms không giải quyết các vấn đề sau: 

• có hợp đồng mua bán nào không; 

• thông số kỹ thuật của hƠng hóa đѭợc bán; 

• thӡi gian, địa điểm, phѭѫng thức hoặc loҥi tiền thanh toán; 

• các biӋn pháp khắc phục khi một trong các bên vi phҥm hợp đồng mua 

bán; 

• hậu quả của các vi phҥm khác trong viӋc thực hiӋn nghĩa vụ hợp đồng; 

• hiӋu lực của các biӋn pháp trừng phҥt; 

• áp dụng thuế quan; 

• bất khả kháng; 

• quyền sӣ hữu trí tuӋ; 

• phѭѫng pháp, địa điểm hoặc luật giải quyết tranh chấp trong trѭӡng 

hợp vi phҥm. 

Quan trọng nhất, phải nhấn mҥnh rằng các điều khoản Incoterms không 

giải quyết viӋc chuyển giao quyền sӣ hữu của hƠng hóa đѭợc bán. 

Đơy lƠ những vấn đề mà các bên cần đѭa ra quy định cụ thể trong hợp 

đồng mua bán của mình. Không lƠm nhѭ vậy có khả năng gơy ra tranh chấp 

phát sinh. Về bản chất, các điều khoản Incoterms 2020 không phải là một hợp 

đồng mua bán: chúng chỉ trӣ thành một phần của hợp đồng đó khi chúng 

đѭợc hợp nhất thành một hợp đồng đư tồn tҥi. Các điều khoản Incoterms 

cũng không cung cấp luật áp dụng cho hợp đồng. Có thể có các chế độ pháp 

lý áp dụng cho hợp đồng, nhѭ Công ѭớc về bán hàng hóa quốc tế (CISG). 



 

 

 

 

 

 

 

 11 

2.3. Cách t ӕt nh ҩt để kӃt hӧp các điều kho ҧn Incoterms 

Nếu các bên muốn áp dụng điều khoản Incoterms 2020 cho hợp đồng 

của mình, cách an toàn nhất để đảm bảo điều này là thể hiӋn ý định đó rõ 

ràng trong hợp đồng, thông qua các từ nhѭ: 

CIF Cát Lái Incoterms 2020 

Nếu không thể hiӋn phiên bản của Incoterms có thể gây ra vấn đề khó 

giải quyết. Các bên, thẩm phán hoặc trọng tài viên cần có khả năng xác định 

phiên bản nào của điều khoản Incoterms áp dụng cho hợp đồng. 

Địa điểm đѭợc đặt tên bên cҥnh điều khoản Incoterms đư chọn thậm chí 

còn quan trọng hѫn: 

• trong tất cả các điều khoản của Incoterms ngoҥi trừ các điều khoản C, 

địa điểm đѭợc nêu tên cho biết nѫi hƠng hóa đѭợc giao giao hàng, tức lƠ, nѫi 

chuyển rủi ro từ ngѭӡi bán sang ngѭӡi mua; 

• trong điều khoản D, địa điểm đѭợc đặt tên lƠ nѫi giao hƠng vƠ cũng lƠ 

nѫi đến vƠ ngѭӡi bán phải tổ chức vận chuyển đến điểm đó; 

• trong điều khoản C, địa điểm đѭợc chỉ định cho biết điểm đến mà 

ngѭӡi bán phải tổ chức và thanh toán cho viӋc vận chuyển hàng hóa, tuy 

nhiên, không phải lƠ địa điểm hoặc cảng giao hàng. 

Do đó, viӋc bán FOB mƠ không ghi rõ địa điểm tăng nghi ngӡ về cảng 

giao hàng khiến cả hai bên không chắc chắn về viӋc ngѭӡi mua phải xuất 

trình tƠu cho ngѭӡi bán để vận chuyển và vận chuyển hàng hóa - vƠ nѫi 

ngѭӡi bán phải giao hƠng trên tƠu để chuyển rủi ro trong hàng hóa từ ngѭӡi 

bán sang ngѭӡi mua. Một lần nữa, hợp đồng CPT với điểm đến đѭợc đặt tên 

không rõ ràng sẽ khiến cả hai bên nghi ngӡ về điểm mƠ ngѭӡi bán phải ký 

hợp đồng và thanh toán cho viӋc vận chuyển hàng hóa. 

Tốt nhất là tránh các loҥi vấn đề này bằng cách cụ thể về mặt địa lý nhất 

có thể lƠ đặt tên địa điểm theo điều khoản Incoterms đư chọn. 
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2.4. Sự khác bi Ӌt gi ữa Incoterms 2010 và Incoterms 2020 

Sáng kiến quan trọng nhất đằng sau các điều khoản Incoterms 2020 đư 

tập trung vào cách trình bày có thể hѭớng ngѭӡi dùng theo điều khoản 

Incoterms đúng cho hợp đồng mua bán của họ.  

Ngoài những thay đổi chung này, còn có những thay đổi đáng kể hѫn 

trong điều khoản Incoterms 2020 khi so sánh với Incoterms năm 2010. Trѭớc 

khi xem xét những thay đổi đó, phải đề cập đến một sự phát triển cụ thể trong 

thực tiӉn thѭѫng mҥi đư xảy ra từ năm 2010 vƠ ICC đư quyết định nên không 

dẫn đến thay đổi điều khoản Incoterms 2020, cụ thể là Mass Gross Mass 

(VGM) đư đѭợc xác minh. 

Sự khác biӋt đáng kể giữa Incoterms 2010 và Incoterms 2020 bao gồm 

chủ yếu: 

• vận đѫn với ký hiӋu trên tƠu vƠ điều khoản FCA Incoterms; 

• chi phí, nѫi chúng đѭợc liӋt kê; 

• các mức bảo hiểm khác nhau trong CIF và CIP; 

• sắp xếp lҥi viӋc vận chuyển trong FCA, DAP, DPU và DDP; 

• thay đổi tên viết tắt ba chữ cái cho DAT thành DPU; 

• bao gồm các yêu cầu liên quan đến an ninh trong các nghĩa vụ và chi 

phí vận chuyển; 

• ghi chú giải thích cho ngѭӡi dùng; 

3. Nội dung c ӫa Incoterms 2020 

Incoterms 2020 đѭợc chia thành bốn nhóm (C, D, E, F). Các điều khoản 

đѭợc phân loҥi theo chi phí, rủi ro, trách nhiӋm cho các thủ tục, cũng nhѭ các 

vấn đề liên quan đến xuất nhập khẩu. 

Trong nhóm C (Trả phí vận chuyển chính), ngѭӡi bán ký kết hợp đồng 

vận chuyển với ngѭӡi giao nhận và chịu chi phí. Trong trѭӡng hợp nƠy, ngѭӡi 
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bán có trách nhiӋm tiến hành thông quan xuất khẩu. Rủi ro đѭợc chuyển tҥi 

thӡi điểm hƠng hóa đѭợc giao cho phѭѫng tiӋn vận tải. Tất cả vấn đề phát 

sinh sau khi hàng hóa lên tàu bao gồm vận chuyển và các sự kiӋn khác là 

trách nhiӋm của ngѭӡi mua. Nhóm C bao gồm các điều khoản Incoterms sau: 

CFR, CIF, CPT và CIP. 

Nhóm D (Đích đến) giả định rằng ngѭӡi bán có nghĩa vụ giao hƠng đến 

một địa điểm cụ thể hoặc cảng đến. Nhóm này bao gồm các Incoterms nhѭ 

DAP, DPU và DDP. 

nhóm E (Điểm khӣi hƠnh), ngѭӡi bán chuẩn bị hàng hóa có sẵn cho 

ngѭӡi mua tҥi điểm giao hƠng đѭợc chỉ định bӣi ngѭӡi bán. Ngѭӡi bán không 

có nghĩa vụ phải làm thủ tục hải quan hoặc xuất khẩu và không chịu rủi ro và 

chi phí bốc xếp. Trong nhóm E, chỉ có Incoterms EXW. 

Nhóm F (Chi phí vận chuyển chѭa thanh toán) bắt buộc ngѭӡi bán phải 

thực hiӋn thủ tục hải quan xuất khẩu. Ngѭӡi bán không trả chi phí vận chuyển 

và bảo hiểm. FCA, FAS và FOB thuộc nhóm này. 

3.1. EXW - Ex Works (N ѫi giao hƠng) 

 

Ex Works có nghĩa lƠ ngѭӡi bán giao hƠng cho ngѭӡi mua: 

• tҥi một địa điểm cụ thể nhѭ nhƠ máy hoặc kho, và 

• địa điểm đó có thể hoặc không thể lƠ cѫ sӣ của ngѭӡi bán. 

Để giao hƠng, ngѭӡi bán không cần phải xếp hàng hóa trên bất kỳ 

phѭѫng tiӋn vận tải nƠo, cũng không cần phải làm thủ tục hải quan xuất khẩu. 

Điều khoản này áp dụng cho mọi phѭѫng thức vận tải. 
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Các bên đѭợc khuyên nên xác định rõ rƠng, chính xác địa điểm giao 

hƠng đư nêu. Nếu các bên không nêu tên điểm giao hàng, thì họ đѭợc yêu 

cầu cho ngѭӡi bán chọn điểm phù hợp nhất với mục đích của mình. Điều này 

có nghĩa lƠ ngѭӡi mua có thể gặp rủi ro khi ngѭӡi bán có thể chọn một điểm 

ngay trѭớc thӡi điểm hàng hóa bị mất hoặc hѭ hỏng. Do đó, tốt nhất lƠ ngѭӡi 

mua nên chọn địa điểm chính xác về nѫi sẽ diӉn ra giao hàng. 

EXW lƠ điều khoản Incoterms áp đặt các nghĩa vụ ít nhất đối với ngѭӡi 

bán. Do đó, từ quan điểm của ngѭӡi mua, nên sử dụng quy tắc này một cách 

thận trọng vì những lý do đѭợc nêu dѭới đơy. 

Trong Incoterms 2020, giao hàng EXW xảy ra và chuyển giao rủi ro khi 

hƠng hóa đѭợc đặt tҥi địa điểm giao hƠng, không đѭợc xếp lên phѭѫng tiӋn 

tải, theo quyết định của ngѭӡi mua. Tuy nhiên, rủi ro mất mát hoặc hѭ hỏng 

hàng hóa xảy ra trong khi hoҥt động bốc hƠng đѭợc thực hiӋn bӣi ngѭӡi bán. 

Trong trѭӡng hợp ngѭӡi mua muốn tránh mọi rủi ro trong quá trình xếp hàng 

tҥi cѫ sӣ của ngѭӡi bán, thì ngѭӡi mua nên cân nhắc chọn quy tắc FCA. 

Ngѭӡi bán không có nghĩa vụ làm thủ tục thông quan xuất khẩu ӣ các 

nѭớc thứ ba mà hàng hóa quá cảnh đi qua. Thật vậy, EXW có thể phù hợp 

với các ngành nghề trong nѭớc, nѫi không có ý định xuất khẩu hàng hóa. Sự 

tham gia của ngѭӡi bán trong quá trình làm thủ tục hải quan đѭợc giới hҥn 

trong viӋc cung cấp tài liӋu vƠ thông tin cho ngѭӡi mua khi xuất khẩu hàng 

hóa. Trѭӡng hợp ngѭӡi mua gặp khó khăn trong viӋc làm thủ tục thông quan 

xuất khẩu, ngѭӡi mua sẽ đѭợc khuyên nên chọn quy tắc FCA, theo đó nghĩa 

vụ vƠ chi phí để có đѭợc thông quan xuất khẩu thuộc về ngѭӡi bán. 

3.1.1. Phân chia v ề mặt chi phí 

Ngѭӡi bán ch ịu chi phí Ngѭӡi mua ch ịu chi phí 

• kiểm tra chất lѭợng, đo lѭӡng, 

cơn, đếm hàng hóa; 

• liên quan đến thiӋt hҥi hàng hóa 

• liên quan đến thủ tục nhập khẩu, 

xuất khẩu và thông quan quá cảnh; 

• liên quan đến hàng hóa kể từ thӡi 
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trѭớc khi giao hàng; 

• bao bì vƠ ghi nhưn, trừ khi chúng 

không đѭợc yêu cầu bӣi loҥi vận 

chuyển đư chọn. 

điểm giao hàng theo hợp đồng của 

ngѭӡi bán; 

• thuế hải quan, thuế và các khoản 

phí khác; 

• chi phí phát sinh do không nhận 

giao hàng; 

• ngoƠi ra, ngѭӡi mua hoàn trả cho 

ngѭӡi bán các chi phí phát sinh từ 

viӋc làm thủ tục xuất khẩu, nhập 

khẩu hoặc quá cảnh. 

3.1.2. Nghĩa vө cӫa các bên 

Nghĩa vө cӫa ngѭӡi bán Nghĩa vө cӫa ngѭӡi mua 

• Ngѭӡi bán giao hƠng đến nѫi do 

ngѭӡi mua chỉ định, vƠo ngƠy đư 

thỏa thuận hoặc trong khoảng thӡi 

gian đư thỏa thuận. 

• Ngѭӡi bán giao hàng cùng với 

hóa đѫn thѭѫng mҥi theo hợp 

đồng mua bán. 

• Cung cấp cho ngѭӡi mua tất cả 

các hỗ trợ để có đѭợc bất kỳ tài 

liӋu cần thiết nƠo để hoàn thành 

các thủ tục xuất khẩu, nhập khẩu 

hoặc thông quan quá cảnh. 

• Ngѭӡi bán cung cấp cho ngѭӡi 

mua thông tin cần thiết để mua bảo 

hiểm cho hàng hóa xuất khẩu. 

• Ngѭӡi mua, tự chịu rủi ro và chi 

phí, có đѭợc giấy phép xuất khẩu 

và thực hiӋn tất cả các thủ tục xuất 

khẩu, nhập khẩu hoặc thông quan 

quá cảnh. 

• Tổ chức vận chuyển hàng hóa từ 

nѫi giao hƠng. 

• Nhận giao hàng và cung cấp cho 

ngѭӡi bán bằng chứng về viӋc đư 

giao hàng. 

• Kể từ thӡi điểm hƠng hóa đѭợc 

giao theo hợp đồng, anh ta chịu 

mọi chi phí và rủi ro của hàng hóa. 

• Dỡ hàng và bốc hàng tҥi cảng 

xuất nhập khẩu. 
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3.2. FCA - Free Carrier (Nѫi giao hƠng) 

 

Free Carrier (Nѫi giao hƠng) có nghĩa lƠ ngѭӡi bán giao hàng cho 

ngѭӡi mua bằng một hoặc hai cách khác nhau. 

1. Cách một: 

• khi nѫi giao hƠng lƠ cѫ sӣ của ngѭӡi bán, hƠng hóa đѭợc giao khi 

chúng đѭợc chất lên các phѭѫng tiӋn vận tải do ngѭӡi mua sắp xếp. 

2. Cách hai: 

• khi nѫi giao hƠng lƠ một nѫi khác, hƠng hóa đѭợc giao khi hƠng đư 

đѭợc tải trên phѭѫng tiӋn vận chuyển của ngѭӡi bán; 

Bất cứ nѫi nƠo trong hai cách đѭợc chọn lƠ nѫi giao hƠng, địa điểm đó 

sẽ xác định nѫi chuyển rủi ro cho ngѭӡi mua. 

Điều khoản này có thể đѭợc sử dụng bất kể phѭѫng thức vận chuyển 

nƠo vƠ cũng có thể đѭợc sử dụng khi sử dụng nhiều hѫn một phѭѫng thức 

vận chuyển. 

ViӋc bán hàng theo Incoterms 2020 FCA có thể đѭợc kết luận chỉ đặt 

tên địa điểm giao hàng, tҥi cѫ sӣ của ngѭӡi bán hoặc ӣ nѫi khác, mƠ không 

chỉ định điểm giao hàng chính xác trong địa điểm đѭợc đặt tên đó. Tuy nhiên, 

các bên cũng đѭợc khuyên nên xác định rõ ràng nhất có thể về địa điểm giao 

hƠng đư nêu.  



 

 

 

 

 

 

 

 17 

Tuy nhiên, trong trѭӡng hợp điểm giao hƠng chính xác không đѭợc xác 

định, điều này có thể gây ra vấn đề cho ngѭӡi mua. Ngѭӡi bán có quyền lựa 

chọn điểm phù hợp nhất với mục đích của mình: điểm đó trӣ thƠnh điểm giao 

hàng, từ đó rủi ro và chi phí chuyển cho ngѭӡi mua. Do đó, tốt nhất lƠ ngѭӡi 

mua nên chọn điểm chính xác trong một nѫi sẽ diӉn ra giao hàng. 

Incoterms 2020 FCA yêu cầu ngѭӡi bán làm thủ tục thông quan hàng 

hóa để xuất khẩu. Tuy nhiên, ngѭӡi bán không có nghĩa vụ thông quan hàng 

hóa nhập khẩu hoặc quá cảnh qua nѭớc thứ ba, phải trả bất kỳ thuế nhập 

khẩu nào, hoặc thực hiӋn bất kỳ thủ tục hải quan nhập khẩu nào. 

3.2.1. Phân chia v ề mặt chi phí 

Ngѭӡi bán ch ịu chi phí Ngѭӡi mua ch ịu chi phí 

• thông quan xuất khẩu; 

• giao hƠng cho ngѭӡi chuyên chӣ; 

• có đѭợc giấy phép xuất khẩu thuế 

và phí xuất khẩu; 

• cung cấp tài liӋu chứng minh viӋc 

giao hàng; 

• chuẩn bị và gửi hóa đѫn thѭѫng 

mҥi;  

• thông báo cho ngѭӡi mua rằng 

hƠng hóa đư đѭợc giao và ủy thác 

cho ngѭӡi vận chuyển tҥi thӡi điểm 

đư thỏa thuận; 

• bao bì vƠ ký mư hiӋu cần thiết cho 

vận chuyển; 

• kiểm soát chất lѭợng, đo lѭӡng, 

cơn vƠ đếm.  

• nhập khẩu và vận chuyển hàng 

hóa cѫ sӣ của ngѭӡi bán; 

• có đѭợc các tài liӋu cần thiết cho 

ngѭӡi mua để nhập khẩu hoặc vận 

chuyển hàng hóa; 

• dỡ hƠng hóa đѭợc giao từ các 

phѭѫng tiӋn vận chuyển do ngѭӡi 

mua chỉ định; 
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3.2.2. Nghĩa vө cӫa các bên 

Nghĩa vө cӫa ngѭӡi bán Nghĩa vө cӫa ngѭӡi mua 

• Ngѭӡi bán phải cung cấp hàng 

hóa, hóa đѫn thѭѫng mҥi đѭợc 

yêu cầu vƠ quy định trong hợp 

đồng. 

• Theo yêu cầu và với chi phí của 

ngѭӡi mua, ngѭӡi bán hỗ trợ lấy 

chứng từ vận chuyển. 

• Chỉ định một ngѭӡi chịu trách 

nhiӋm bốc hàng lên xe của ngѭӡi 

mua. 

• Ngѭӡi bán có trách nhiӋm chuẩn 

bị hƠng hóa để xếp lên phѭѫng tiӋn 

vận tải (đo lѭӡng vƠ đóng gói hƠng 

hóa). 

• Ngѭӡi mua hoàn thành các thủ 

tục liên quan đến nhập khẩu hàng 

hóa và vận chuyển kể từ thӡi điểm 

giao hàng của ngѭӡi bán. 

• Chịu rủi ro mất mát hoặc hѭ hỏng 

sản phẩm kể từ thӡi điểm giao 

hƠng cho ngѭӡi vận tải. 

• LƠm thủ tục quá cảnh cần thiết và 

chuẩn bị hƠng hóa để nhập khẩu. 

• Ngѭӡi mua ký hợp đồng vận 

chuyển với hãng vận tải. 

• Ngѭӡi mua nhận giao hàng tҥi địa 

điểm đư thỏa thuận trong hợp đồng 

vận tải. 

 

3.3. CPT ậ Cѭӟc phí đư trҧ (địa điểm đích) 

 

 

Carriage Paid To có nghĩa lƠ ngѭӡi bán giao hàng - và chuyển rủi ro - 

cho ngѭӡi mua: 

• bằng cách giao chúng cho ngѭӡi chuyên chӣ; 
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• Ngѭӡi bán có thể lƠm nhѭ vậy bằng cách cho ngѭӡi vận chuyển sӣ 

hữu thực tế hàng hóa theo cách thức và tҥi nѫi phù hợp với phѭѫng tiӋn vận 

chuyển đѭợc sử dụng. 

Khi hƠng hóa đư đѭợc giao cho ngѭӡi mua theo cách nƠy, ngѭӡi bán 

không đảm bảo rằng hàng hóa sẽ đến nѫi đến trong điều kiӋn hợp lý, với số 

lѭợng đư nêu. Điều này là do rủi ro chuyển từ ngѭӡi bán sang ngѭӡi mua khi 

hƠng hóa đѭợc giao cho ngѭӡi vận chuyển; ngѭӡi bán dù sao cũng phải ký 

hợp đồng vận chuyển hàng hóa từ khi giao hƠng đến điểm đến đư thỏa thuận.  

Điều khoản này có thể đѭợc sử dụng bất kể phѭѫng thức vận chuyển 

đư chọn vƠ cũng có thể đѭợc sử dụng khi sử dụng nhiều hѫn một phѭѫng 

thức vận chuyển. 

Trong CPT Incoterms 2020, hai địa điểm rất quan trọng: địa điểm tҥi đó 

hƠng hóa đѭợc giao (để chuyển rủi ro) vƠ địa điểm đѭợc thỏa thuận lƠ điểm 

đến của hƠng hóa (lƠ điểm mƠ ngѭӡi bán hứa sẽ ký hợp đồng vận chuyển). 

Các bên đѭợc khuyến cáo nên xác định cả hai địa điểm càng chính xác 

càng tốt trong hợp đồng mua bán. Xác định địa điểm chính xác là rất quan 

trọng để phục vụ cho viӋc vận chuyển hàng hóa, vì đơy lƠ điểm mƠ ngѭӡi bán 

phải ký hợp đồng vận chuyển và gánh chịu chi phí. Khi các bên không đồng ý 

về một địa điểm giao hàng cụ thể, vị trí mặc định là chuyển rủi ro khi hàng hóa 

đѭợc giao cho ngѭӡi vận chuyển đầu tiên tҥi một điểm hoƠn toƠn do ngѭӡi 

bán lựa chọn vƠ ngѭӡi mua không có quyền can thiӋp. Nếu các bên mong 

muốn rủi ro chuyển giao ӣ giai đoҥn sau (ví dụ tҥi cảng biển hoặc cảng sông 

hoặc tҥi sân bay), hoặc thực sự là sớm hѫn (ví dụ một điểm nội địa cách cảng 

biển hoặc sông một khoảng cách nào đó), họ cần phải ghi rõ điều này trong 

hợp đồng mua bán vƠ suy nghĩ cẩn thận về hậu quả của viӋc đó trong trѭӡng 

hợp hàng hóa bị mất hoặc hѭ hỏng. 

Nếu ngѭӡi bán phải chịu các chi phí theo hợp đồng vận chuyển liên 

quan đến viӋc dỡ hàng tҥi nѫi đến đѭợc chỉ định, ngѭӡi bán không có quyền 

thu hồi các chi phí đó từ ngѭӡi mua trừ khi có thỏa thuận khác giữa các bên. 
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Incoterms 2020 CPT yêu cầu ngѭӡi bán làm thủ tục thông quan xuất 

khẩu, nếu có. Tuy nhiên, ngѭӡi bán không có nghĩa vụ thông quan hàng hóa 

nhập khẩu hoặc quá cảnh qua nѭớc thứ ba, hoặc phải trả bất kỳ thuế nhập 

khẩu hoặc thực hiӋn bất kỳ thủ tục hải quan nhập khẩu. 

3.3.1. Phân chia v ề mặt chi phí 

Ngѭӡi bán ch ịu chi phí Ngѭӡi mua ch ịu chi phí 

• tất cả các chi phí liên quan đến 

hƠng hóa cho đến khi giao hàng 

cho ngѭӡi vận chuyển; 

• chi phí xếp hàng và chi phí dỡ 

hàng (nếu có); 

• chi phí thông quan xuất khẩu; 

• chi phí vận chuyển không bao 

gồm các nghĩa vụ của ngѭӡi bán 

đѭợc nêu trong hợp đồng vận 

chuyển; 

• chi phí dỡ hàng, trừ khi đó lƠ 

nghĩa vụ của ngѭӡi bán đѭợc ghi 

trong hợp đồng vận chuyển; 

• chi phí thông quan nhập khẩu và 

quá cảnh; 

• chi phí có thể phát sinh bӣi ngѭӡi 

bán liên quan đến thủ tục nhập 

khẩu. 

3.3.2. Nghĩa vө cӫa các bên 

Nghĩa vө cӫa ngѭӡi bán Nghĩa vө cӫa ngѭӡi mua 

• Ngѭӡi bán cung cấp hóa đѫn 

thѭѫng mҥi và các tài liӋu cần thiết 

khác ӣ dҥng giấy hoặc điӋn tử. 

• Ngѭӡi bán có trách nhiӋm giao 

hƠng cho ngѭӡi chuyên chӣ tҥi nѫi 

giao hƠng vƠo ngƠy đư thỏa thuận. 

• Ngѭӡi bán chịu trách nhiӋm về 

• Ngѭӡi mua đảm nhận viӋc nhận 

hàng. 

• Ngѭӡi mua ta chịu trách nhiӋm về 

thiӋt hҥi hoặc mất mát hàng hóa kể 

từ khi chúng đѭợc bàn giao cho 

ngѭӡi vận chuyển. 

• Ngѭӡi mua nhận các tài liӋu đѭợc 


