
 

 

 

 

 

 

 

Khóa luận tốt nghiệp GVHD: ThS. Phạm Thị Bích Ngọc

i
SVTH: Ngô Thị Na

ĐẠI HỌC HUẾ

TRƯỜNG ĐẠI HỌC KINH TẾ

KHOA KẾ TOÁN – KIỂM TOÁN

----------

KHOÁ LUẬN TỐT NGHIỆP

CÔNG TÁC KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ XÁC

ĐỊNH KẾT QUẢ KINH DOANH TẠI CÔNG TY

CỔ PHẦN TẬP ĐOÀN ĐỨC TƯỜNG - CHI

NHÁNH ĐÀ NẴNG

Khóa học: 2016 - 2020
Trườn

g Đ
ại 

họ
c K

inh
 tế

 H
uế



 

 

 

 

 

 

 

Khóa luận tốt nghiệp GVHD: ThS. Phạm Thị Bích Ngọc

ii
SVTH: Ngô Thị Na

ĐẠI HỌC HUẾ

TRƯỜNG ĐẠI HỌC KINH TẾ

KHOA KẾ TOÁN – KIỂM TOÁN

----------

KHOÁ LUẬN TỐT NGHIỆP

CÔNG TÁC KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ XÁC

ĐỊNH KẾT QUẢ KINH DOANH TẠI CÔNG TY

CỔ PHẦN TẬP ĐOÀN ĐỨC TƯỜNG - CHI

NHÁNH ĐÀ NẴNG

Tác giả: Ngô Thị Na Giáo viên hướng dẫn:

Lớp: K50C Kế toán ThS. Phạm Thị Bích Ngọc

Niên khóa: 2019 - 2020

Khóa học: 2016 - 2020
Trườn

g Đ
ại 

họ
c K

inh
 tế

 H
uế



 

 

 

 

 

 

 

Khóa luận tốt nghiệp GVHD: ThS. Phạm Thị Bích Ngọc

iii
SVTH: Ngô Thị Na

LỜI CẢM ƠN
Được sự phân công của quý thầy cô khoa Kế toán - Kiểm toán Trường Đại Học

Kinh tế Huế sau hơn ba tháng thực tập em đã hoàn thành Khóa luận tốt nghiệp “ Thực

trạng công tác kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh tại Công ty Cổ phần

Tập đoàn Đức Tường - Chi nhánh Đà Nẵng ”.

Để hoàn thành nhiệm vụ được giao, bên cạnh sự nỗ lực học hỏi của bản thân

còn có sự hướng dẫn tận tình của thầy cô hướng dẫn, bạn bè xung quanh cũng như các

anh chị tại đơn vị thực tế.

Em chân thành cảm ơn ThS. Phạm Thị Bích Ngọc - người đã hướng dẫn cho em

trong suốt thời gian làm báo cáo thực tập. Mặc dù công việc giảng dạy của cô cũng

bận rộn nhưng không ngần ngại chỉ dẫn em, định hướng đi cho em, để em hoàn thành

tốt nhiệm vụ. Một lần nữa em chân thành cảm ơn cô và chúc cô dồi dào sức khoẻ.

Đặc biệt, em xin bày tỏ lời cảm ơn đến các cô, các chú, các anh, các chị tại

Công ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường - Chi nhánh Đà Nẵng đã tận tình giúp đỡ,

truyền đạt kinh nghiệm chuyên môn, tạo cơ hội cho em được thực tập, được tiếp xúc

với công việc thực tế tại Quý công ty, làm cơ sở để hoàn thiện báo cáo của mình.

Cũng như lời cảm ơn gửi đến gia đình và bạn bè đã luôn đồng hành, bên cạnh

em trong suốt hơn 3 tháng làm đề tài.

Tuy nhiên vì kiến thức chuyên môn còn hạn chế và bản thân vẫn chưa tiếp xúc

nhiều với kinh nghiệm thực tiễn nên nội dung của báo cáo không tránh khỏi những

thiếu xót, em rất mong nhận được sự góp ý, nhận xét và chỉ bảo thêm của quý thầy cô

cùng toàn thể cán bộ, công nhân viên tại Công ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường để bài

báo cáo này được hoàn thiện hơn.

Cuối cùng em xin kính chúc Quý thầy cô, các anh các chị luôn luôn mạnh khỏe,

hạnh phúc và thành công trong công việc.

Huế, ngày 04 tháng 01 năm 2020

Sinh viên thực hiện

Ngô Thị Na
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BHTN Bảo hiểm thất nghiệp

BHXH Bảo hiểm xã hội

BHYT Bảo hiểm y tế

CKTM Chiết khấu thương mại

CPBH Chi phí bán hàng

CPQLDN Chi phí quản lý doanh nghiệp

DT BH & CCDV Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ

GGHB Giảm giá hàng bán

GTGT Giá trị gia tăng

HBBTL Hàng bán bị trả lại

KPCĐ Kinh phí công đoàn

KQKD Kết quả kinh doanh

NSNN Ngân sách Nhà nước

QL-BH Quản lý - Bán hàng

SXKD Sản xuất kinh doanh

TNDN Thu nhập doanh nghiệp

TSCĐ Tài sản cố định

XHCN Xã hội chủ nghĩa
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PHẦN I: ĐẶT VẤN ĐỀ
I.1 Sự cần thiết của đề tài nghiên cứu

Kế toán nói chung và kế toán bán hàng, xác định kết quả kinh doanh nói riêng

đóng một vai trò hết sức quan trọng và cần thiết đối với bất kỳ một doanh nghiệp dù

đang hoạt động trong lĩnh vực nào. Nhiệm vụ của một kế toán bán hàng và xác định kết

quả kinh doanh lúc này được thể hiện rõ nét nhất thông qua việc cung cấp các con số

“biết nói” giúp các nhà quản trị nắm bắt được tình hình tiêu thụ sản phẩm và kết quả

kinh doanh của một doanh nghiệp một cách chính xác, kịp thời, đầy đủ để từ đó đưa ra

các biện pháp kinh doanh đúng đắn và phù hợp. Chính vì vậy, việc tìm hiểu rõ hơn thực

trạng công tác kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh là hết sức thiết yếu

trong việc hoàn thiện công tác kế toán trong doanh nghiệp.

Đối tượng kinh doanh thương mại là hàng hóa - đó là những sản phẩm do các

doanh nghiệp thương mại mua về rồi cung cấp ra lại cho thị trường nhằm đáp ứng nhu

cầu sản xuất, tiêu dùng và xuất khẩu. Các công ty hoạt động kinh doanh trong lĩnh vực

thương mại nói chung cũng như Công ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường - Chi nhánh Đà

Nẵng nói riêng thì hàng hóa vừa là yếu tố đầu vào và cũng là yếu tố đầu ra chủ lực của

doanh nghiệp. Tuy nhiên phải cần thông qua một quá trình tiêu thụ để có thể chuyển đổi

giá trị và giá trị sử dụng của hàng hóa. Do đó việc đặt ra kế hoạch tổ chức khâu bán

hàng đem lại hiệu quả là yêu cầu cấp thiết, vì nếu một khi thực hiện tốt công tác bán

hàng sẽ tạo điều kiện thu hồi vốn, bù đắp các khoản chi phí bỏ ra và xác định đúng đắn

kết quả kinh doanh hướng đến mục tiêu mang lại lợi nhuận cho sự phát triển bền vững

và lâu dài. Hơn thế nữa, còn giúp doanh nghiệp thực hiện tốt nghĩa vụ với Nhà nước,

giải quyết tình trạng thiếu việc làm, từng bước cải thiện và nâng cao đời sống cho người

lao động. Thực tế nền kinh tế thị trường đã và đang chứng minh rõ, doanh nghiệp nào

sản xuất ra sản phẩm, nhưng không tiêu thụ được, không bù đắp được chi phí, không

xác định chính xác kết quả kinh doanh của mình dẫn tới tình trạng “lãi giả, lỗ thật” thì

sớm muộn cũng đi tới chổ phá sản.

Công ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường – Chi nhánh Đà Nẵng là công ty kinh

doanh thương mại về mặt hàng: dây điện dân dụng, dây cáp điện, ống nước và thiết bị

điện. Cho nên nhu cầu hiểu rõ hơn về công tác kế toán bán hàng và xác định kết quả

kinh doanh để đưa ra những biện pháp thúc đẩy tiêu thụ hàng hóa, xác định đúng kết

quả kinh doanh của doanh nghiệp là rất lớn. Nhận thức được ý nghĩa quan trọng của vấn
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đề trên, qua thời gian thực tập tại công ty, tôi đã chọn đề tài “ Thực trạng công tác kế

toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh tại công ty Cổ phần Tập đoàn Đức

Tường - Chi nhánh Đà Nẵng ” làm đề tài nghiên cứu cho khóa luận tốt nghiệp của

mình.

I.2. Mục tiêu của đề tài nghiên cứu
Thứ nhất, tổng hợp và hệ thống hóa về một số lý luận, những lý thuyết có liên

quan đến kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh trong doanh nghiệp Thương

mại và Dịch vụ.

Thứ hai, tìm hiểu về tình hình tài chính của công ty, thực trạng công tác tổ chức

bộ máy kế toán. Đặc biệt là kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh tại Công

ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường - Chi nhánh Đà Nẵng.

Thứ ba, kết hợp và đối chiếu giữa lý thuyết được học với sự trải nghiệm thực tế

từ đó đưa ra những đánh giá, nhận xét cũng như đề xuất một số quan điểm cá nhân

nhằm góp phần hoàn thiện công tác kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh tại

Công ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường.

I.3. Đối tượng nghiên cứu đề tài

Đối tượng nghiên cứu đề tài là công tác kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh

doanh tại Công ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường - Chi nhánh Đà Nẵng.

I.4. Phạm vi nghiên cứu đề tài

Phạm vi về không gian: Do giới hạn về kiến thức và thời gian thực tập, phạm vi

nghiên cứu của đề tài chỉ thực hiện tại Công ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường – Chi

nhánh Đà Nẵng.

Phạm vi về thời gian: Số liệu sử dụng để phân tích tình hình tài sản, nguồn vốn,

kết quả kinh doanh của công ty được thu thập từ năm 2016 đến năm 2018. Số liệu sử

dụng để phán ánh thực trạng công tác kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh

tại công ty là số liệu trong 3 tháng đầu năm 2019.

I.5. Phương pháp nghiên cứu

Một số phương pháp nghiên cứu được tôi sử dụng để hoàn thành bài khóa luận này

bao gồm:

 Phương pháp nghiên cứu tài liệu:

(1) Từ các văn bản pháp luật có liên quan đến đề tài
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(2) Thu thập các thông tin về công ty: Lịch sử hình thành, chức năng, nhiệm vụ, bộ máy

tổ chức,… thông qua trang website chính thức của công ty: ductuong.com.vn.

(3) Tham khảo các bài khóa luận của các anh/chị khóa trước thông qua thư viện của

trường và kèm theo đó là nghiên cứu các khóa luận được chia sẻ trên Internet: “Thực

trạng công tác kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh tại Công ty TNHH

Thương mại và Dịch vụ Tấn Lập” của sinh viên Nguyễn Ánh Ngọc, “Kế toán vốn bằng

tiền và các khoản nợ phải thu tại công ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường - Chi nhánh Đà

Nẵng” của sinh viên Tống Thị Ngọc Thu.

 Phương pháp thu thập số liệu: Số liệu được thu thập từ nhiều nguồn của phòng

kế toán, phòng kinh doanh. Đặc biệt là số liệu liên quan đến công tác bán hàng và xác

định kết qủa kinh doanh lấy trong Quý I/2019 thông qua chụp ảnh trực tiếp, scan, ghi

chép lại các hóa đơn, chứng từ.

 Phương pháp quan sát: Trong quá trình được thực tập tại đơn vị quan sát công tác

kế toán diễn ra như thế nào (cách thức ghi hóa đơn, cách thức nhập liệu các nghiệp vụ

kinh tế vào phần mềm, trình tự luân chuyển chứng từ, cách thức hạch toán, ghi sổ, lưu

trữ chứng từ…). Kết hợp với việc đặt ra các câu hỏi nhờ các anh chị nhân viên kế toán

trong công ty giải đáp để hiểu rõ hơn các vấn đề.

 Phương pháp so sánh, tổng hợp và phân tích: Từ những số liệu đã thu thập được

tiến hành tổng hợp và so sánh giữa 2 năm 2017 - 2018, mức độ tăng giảm các chỉ tiêu

để hiểu rõ tình hình của doanh nghiệp. So sánh giữa lý thuyết được học và thực tế công

tác kế toán diễn ra ở doanh nghiệp khác nhau như thế nào. Cuối cùng tiến hành phân

tích vấn đề và đưa ra các nhận xét, đánh giá.

I.6. Bố cục của đề tài

Đề tài “Thực trạng công tác kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh tại

Công ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường – Chi nhánh Đà Nẵng” gồm 3 phần như sau:

Phần I: Đặt vấn đề

Phần II: Nội dung và kết quả nghiên cứu

Chương 1: Cơ sở lý luận về kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh

trong doanh nghiệp thương mại

Chương 2: Thực trạng công tác kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh

tại Công ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường – Chi nhánh Đà Nẵng.
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Chương 3: Một số giải pháp góp phần hoàn thiện công tác kế toán bán hàng và

xác định kết quả kinh doanh tại Công ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường – Chi nhánh Đà

Nẵng.

Phần III: Kết luận và kiến nghị

PHẦN II: NỘI DUNG VÀ KẾT QUẢ NGHIÊN CỨU

CHƯƠNG I: CƠ SỞ LÝ LUẬN VỀ KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ XÁC

ĐỊNH KẾT QUẢ KINH DOANH TRONG DOANG NGHIỆP

THƯƠNG MẠI

1.1 Đặc điểm hoạt động kinh doanh thương mại

Thương mại là khâu trung gian nối liền giữa sản xuất và tiêu dùng.

Hoạt động kinh doanh thương mại là hoạt động lưu thông phân phối hàng hóa

trên thị trường buôn bán của từng quốc gia riêng biệt hoặc giữa các quốc gia với nhau.

Đặc điểm khác biệt cơ bản giữa doanh nghiệp kinh doanh thương mại và doanh

nghiệp sản xuất là doanh nghiệp thương mại không trực tiếp tạo ra sản phẩm, nó đóng

vai trò trung gian môi giới cho người sản xuất và người tiêu dùng. Còn doanh nghiệp

sản xuất là doanh nghiệp trực tiếp tạo ra của cải vật chất phục vụ cho nhu cầu của xã

hội. Doanh nghiệp thương mại thừa hưởng kết quả của doanh nghiệp sản xuất, vì thế chi

phí mà doanh nghiệp thương mại bỏ ra chỉ bao gồm: giá phải trả cho người bán và các

phí bỏ ra để quá trình bán hàng diễn ra thuận tiện, đạt hiệu quả cao.

Đối tượng kinh doanh thương mại là các hàng hóa phân theo từng ngành hàng:

 Hàng vật tư, thiết bị (tư liệu sản xuất – kinh doanh)

 Hàng công nghệ phẩm tiêu dùng

 Hàng lương thực, thực phẩm chế biến

1.2 Một số vấn đề chung về hoạt động bán hàng và xác định kết quả kinh

doanh trong doanh nghiệp thương mại

1.2.1 Một số vấn đề liên quan đến hoạt động bán hàng

1.2.1.1 Một số khái niệm cơ bản

 Khái niệm về bán hàng: Theo giáo trình “ Nguyên lý kế toán của TS. Phan Thị

Minh Lý, 2008” : Bán hàng là quá trình cuối cùng trong chu kỳ kinh doanh. Thông qua

bán hàng mà giá trị và giá trị sử dụng của sản phẩm được thực hiện trên thị trường giúp

cho doanh nghiệp thu hồi vốn bỏ ra. Cũng chính thông qua quá trình bán hàng mà bộ
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phận giá trị gia tăng tạo ra trong quá trình sản xuất được thực hiện và biểu hiện dưới

hình thức lợi nhuận. Nếu đẩy mạnh được quá trình bán hàng sẽ góp phần tăng hiệu quả

sản xuất kinh doanh của doanh nghiệp đồng thời thỏa mãn nhu cầu tiêu dùng của xã hội.

Quá trình bán hàng được hình thành khi quyền sở hữu về hàng hóa, dịch vụ đã chuyển

từ người bán sang người mua.

 Khái niệm về doanh thu (Chuẩn mực số 14: Doanh thu và thu nhập khác): Là

tổng giá trị các lợi ích kinh tế doanh nghiệp thu được trong kỳ kế toán, phát sinh từ các

hoạt động sản xuất kinh doanh thông thường của doanh nghiệp, góp phần làm tăng vốn

chủ sở hữu.

Doanh thu phát sinh từ giao dịch được xác định bởi thỏa thuận giữa doanh

nghiệp với bên mua hoặc bên sử dụng tài sản. Nó được xác định bằng giá trị hợp lý của

các khoản đã thu được hoặc sẽ thu được sau khi trừ (-) các khoản chiết khấu thương

mại, chiết khấu thanh toán, giảm giá hàng bán và giá trị hàng bán bị trả lại.

Điều kiện ghi nhận doanh thu: Doanh thu bán hàng được ghi nhận khi đồng thời

thỏa mãn tất cả năm điều kiện sau:

(a) Doanh nghiệp đã chuyển giao phần lớn rủi ro và lợi ích gắn liền với quyền sở

hữu sản phẩm hoặc hàng hóa cho người mua;

(b) Doanh nghiệp không còn nắm giữ quyền quản lý hàng hóa như người sở hữu

hàng hóa hoặc quyền kiểm soát hàng hóa;

(c) Doanh thu được xác định tương đối chắc chắn;

(d) Doanh nghiệp đã thu được hoặc sẽ thu được lợi ích kinh tế từ giao dịch bán

hàng;

(e) Xác định được chi phí liên quan đến giao dịch bán hàng.

Các khoản giảm trừ doanh thu

Chiết khấu thương mại: Là một khoản mà bên người bán giảm trừ hoặc thanh toán

cho người mua do đã mua hàng với số lượng lớn và theo thương lượng bên bán sẽ dành

cho bên mua một khoản chiết khấu thương mại (đã được ghi trên hợp đồng mua bán

hoặc các cam kết mua, bán hàng).

Giảm giá hàng bán: Là khoản giảm trừ được doanh nghiệp (bên bán) chấp thuận

một cách đặc biệt trên giá đã thỏa thuận trong hóa đơn, vì lý do hàng bán bị kém phẩm

chất, không đúng quy cách, hoặc không đúng thời hạn ghi trong hợp đồng.
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Hàng bán bị trả lại: Là số sản phẩm, hàng hóa doanh nghiệp đã xác định tiêu thụ

nhưng bị khách hàng trả lại do vi phạm các điều kiện đã cam kết trong hợp đồng kinh tế

như: hàng kém phẩm chất, sai quy cách, chủng loại. Hàng bán bị trả lại phải có văn bản

đề nghị của người mua ghi rõ lý do trả lại hàng, số lượng hàng bị trả lại, đính kèm hóa

đơn (nếu trả lại toàn bộ) hoặc bản sao hóa đơn (nếu trả lại một phần. Và đính kèm theo

chứng từ nhập lại kho của doanh nghiệp sô hàng nói trên).

Trị giá hàng bán bị trả lại = Số lượng hàng bị trả lại x Đơn giá bán

 Khái niệm giá vốn hàng bán: Là giá trị thực tế xuất kho của số sản phẩm được

xuất bán trong kỳ hoặc là giá thành thực tế sản phẩm hoàn thành đã được xác định là

tiêu thụ và các khoản chi phí khác được phân bổ cho hàng bán ra trong kỳ. Đối với

doanh nghiệp thương mại, trị giá vốn của hàng hóa xuất dùng gồm: trị giá mua thực tế

của hàng xuất bán và chi phí thu mua hàng phân bổ cho số hàng đã bán.

Theo chuẩn mực số 02 “Hàng tồn kho” có 4 phương pháp tính giá vốn hàng bán

gồm:

(1) Phương pháp đích danh: Giá trị HTK xuất ra thuộc lần nhập kho nào thì lấy giá

đích danh nhập cho lần nhập đó làm giá xuất kho. Phương pháp này thường được áp

dụng cho các doanh nghiệp có ít mặt hàng hoặc ổn định được và nhận diện được như

vàng bạc, đá quý.

(2) Phương pháp đơn giá bình quân: Giá trị của từng loại HTK được tính theo giá trị

trung bình của từng loại HTK tương tự đầu kỳ và HTK được mua hoặc sản xuất trong

kỳ. Giá trị trung bình có thể được tính theo thời kỳ hoặc theo mỗi lần nhập hàng.

(3) Phương pháp nhập trước – xuất trước (FIFO): Áp dụng dựa trên giả định là HTK

được mua trước hoặc sản xuất từ thời điểm cuối kỳ là HTK được mua hoặc sản xuất từ

thời điểm cuối kỳ.

(4) Phương pháp nhập sau - xuất trước (LIFO): Áp dụng dựa trên giả định HTK

được mua sau hoặc sản xuất sau thì được xuất trước và HTK còn lại cuối kỳ là HTK

được mua hoặc sản xuất trước đó.

 Khái niệm chi phí bán hàng: Theo giáo trình kế toán chi phí của TS. Huỳnh Lợi.

Chi phí bán hàng được gọi là: chi phí lưu thông, là những chi phí đảm bảo cho việc thực

hiện chính sách chiến lược bán hàng của doanh nghiệp như: chi phí nhân viên bán hàng,

chi phí nguyên vật liệu, công cụ dụng cụ dùng trong việc bán hàng v.v
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1.2.1.2 Các phương thức bán hàng

Có nhiều phương thức bán hàng khác nhau. Và mỗi doanh nghiệp thương mại lựa

chọn cho mình phương thức bán hàng riêng phù hợp với hoạt động kinh doanh của

mình. Dưới đây là hai phương thức bán hàng mà Công ty Cổ phần Tập đoàn Đức Tường

- Chi nhánh Đà Nẵng đang áp dụng:

(1) Phương thức bán buôn:

Là hình thức bán hàng cho các đơn vị thương mại, các doanh nghiệp sản xuất,..

Đặc điểm của hàng hóa bán buôn là hàng hóa vẫn nằm trong lĩnh vực lưu thông, chưa đi

vào lĩnh vực tiêu dùng. Do vậy, giá trị và giá trị sử dụng của hàng hóa chưa được thực

hiện. Hàng bán buôn thường được bán theo lô hàng hoặc bán với số lượng lớn. Giá bán

biến động tùy thuộc vào số lượng hàng bán và phương thức thanh toán. Trong bán buôn

thường gồm hai phương thức:

 Phương thức bán buôn hàng hóa qua kho: Là phương thức bán buôn hàng hóa mà

trong đó hàng bán phải được xuất từ kho bảo quản của doanh nghiệp. Bán buôn hàng

hóa qua kho có thể thực hiện theo hai hình thức:

+ Bán buôn hàng hóa qua kho theo hình thức giao hàng trực tiếp: Theo hình thức

này, bên mua của đại diện đến kho của doanh nghiệp thương mại để nhận hàng. Doanh

nghiệp thương mại xuất kho hàng hóa giao trực tiếp cho đại diện bên mua. Đại diện bên

mua nhận đủ hàng, thanh toán tiền hoặc chấp nhận nợ, hàng hóa được xác định là tiêu

thụ.

+ Bán buôn hàng hóa qua kho theo hình thức chuyển hàng: Căn cứ vào hợp đồng

kinh tế đã ký kết hoặc theo đơn đặt hàng, doanh nghiệp thương mại xuất kho hàng

hoá, dùng phương tiện vận tải của mình hoặc đi thuê ngoài, chuyển hàng đến kho của

bên mua hoặc một địa điểm nào đó bên mua quy định trong hợp đồng. Hàng hoá chuyển

bán vẫn thuộc quyền sở hữu của doanh nghiệp thương mại. Chỉ khi nào được bên mua

kiểm nhận, thanh toán hoặc chấp nhận thanh toán thì số hàng chuyển giao mới được coi

là tiêu thụ, người bán mất quyền sở hữu về số hàng đã giao. Chi phí vận chuyển do

doanh nghiệp thương mại chịu sẽ được ghi vào chi phí bán hàng.

(2) Phương thức bán lẻ

Bán lẻ hàng hoá là phương thức bán hàng trực tiếp cho người tiêu dùng hoặc các

tổ chức kinh tế hoặc các đơn vị kinh tế tập thể mua về mang tính chất tiêu dùng nội bộ.
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+ Đặc điểm là hàng hoá đã ra khỏi lĩnh vực lưu thông và đi vào lĩnh vực tiêu dùng,

giá trị và giá trị sử dụng của hàng hoá đã được thực hiện. Bán lẻ thường bán đơn

chiếc hoặc bán với số lượng nhỏ, giá bán thường ổn định.

+ Hình thức này bao gồm bán hàng thu tiền tập trung và bán hàng thu tiền trực tiếp.

Thời điểm ghi nhận doanh thu là lúc doanh nghiệp nhận được báo cáo bán hàng của

nhân viên bán hàng.

1.2.1.3 Các phương thức thanh toán

Sau khi giao hàng cho bên mua và nhận được chấp nhận thanh toán, bên bán có

thể nhận được tiền hàng theo nhiều phương thức khác nhau tùy vào sự thỏa thuận giữa

hai bên mà lựa chọn phương thức thanh toán cho phù hợp. Hiện nay các doanh nghiệp

thương mại thường sử dụng hai phương thức thanh toán phổ biến là:

 Thanh toán trực tiếp

Là hình thức thanh toán bằng tiền mặt hoặc chuyển khoản qua ngân hàng. Theo

phương thức thanh toán này, sau khi mua hàng khách hàng trao tiền trực tiếp hoặc

chuyển khoản ngay cho đơn vị bán hàng.

 Thanh toán chậm trả

Doanh nghiệp cho khách hàng mua nợ trong một thời gian. Sau hết thời gian nợ,

khách hàng phải trả tiền cho doanh nghiệp hoặc có thể tiến hành thanh toán bù trừ trong

trường hợp đối tượng mua hàng vừa là khách hàng vừa là nhà cung cấp.

1.2.2 Một số vấn đề liên quan đến hoạt động xác định kết quả kinh doanh trong

doanh nghiệp thương mại

1.2.2.1 Sự cần thiết của công tác xác định kết quả kinh doanh trong doanh nghiệp

thương mại

Cơ chế thị trường là sự cạnh tranh gay gắt, muốn tồn tại và kinh doanh có lãi

buộc các doanh nghiệp hoạt động kinh doanh thương mại phải tự tìm nguồn vốn và nơi

tiêu thụ hàng hoá. Doanh nghiệp muốn đứng vững trên thị trường, được thị trường chấp

nhận về chất lượng sản phẩm điều này được doanh nghiệp đặc biệt quan tâm, làm thế

nào để tăng lượng sản phẩm tiêu thụ trên một thị trường rộng lớn với đầy rẫy những

cạnh tranh của nền kinh tế thị trường. Vì vậy mà công tác hạch toán tiêu thụ hàng hoá

và xác định kết quả tiêu thụ là một trong những phần hành chủ yếu trong doanh nghiệp.
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1.2.2.2 Công thức tính và các chỉ tiêu liên quan

Tiêu thụ hàng hoá là quá trình các doanh nghiệp thực hiện việc chuyển hoá vốn

sản xuất kinh doanh của mình từ hình thái hàng hoá sang hình thái tiền tệ và hình thành

kết quả tiêu thụ, phản ánh dưới dạng lãi (lỗ) của doanh nghiệp. Đây là kết quả cuối cùng

của hoạt động sản xuất kinh doanh và được xác định như sau:

Lãi (Lỗ) tiêu thụ sản phẩm = DTT – (GVHB + CPBH + CPQLDN)

Trong đó:

DTT = DT BH & CCDV - (Giảm giá hàng bán + Hàng bán bị trả lại)

Để xác định được một doanh nghiệp kinh doanh có lãi hay lỗ cần xác định thêm

một số chỉ tiêu liên quan sau đây:

 Chi phí quản lý doanh nghiệp: Theo Thông tư 200/2014/TT-BTC, chi phí quản lý

doanh nghiệp là các khoản chi phí phát sinh trong quá trình hoạt động của doanh nghiệp

như chi phí nhân viên quản lý doanh nghiệp, chi phí vật liệu phục vụ cho quản lý doanh

nghiệp, chi phí dịch vụ mua ngoài phục vụ cho bộ phận quản lý doanh nghiệp (chi phí

điện, nước; chi phí tiếp khách;…),…

 Theo hệ thống Chuẩn mực kế toán Việt Nam - chuẩn mực số 17 “Thuế thu nhập

doanh nghiệp”, chi phí thuế thu nhập doanh nghiệp (hoặc thu nhập thuế thu nhập doanh

nghiệp): Là tổng chi phí thuế thu nhập hiện hành hoặc và chi phí thuế thu nhập hoãn lại

(hoặc thu nhập thuế thu nhập hiện hành và thu nhập thuế thu nhập hoãn lại) khi xác định

lợi nhuận hoặc lỗ của một kỳ.

 Doanh thu hoạt động tài chính: Là toàn bộ các khoản thu về tiền lãi, thu nhập từ

cho thuê tài sản, cho người khác sử dụng tài sản (bằng sáng chế, nhãn hiệu thương mại,

phần mềm vi tính,…), cổ tức, lợi nhuận được chia, chênh lệch lãi do bán ngoại tệ, ,

khoản chênh lệch tỷ giá ngoại tệ, chênh lệch lãi chuyển nhượng vốn, thu nhập từ đầu tư

mua bán chứng khoán ngắn hạn, dài hạn và thu từ các hoạt động đầu tư khác.

 Chi phí tài chính: bao gồm các khoản chi phí hoặc các khoản lỗ liên quan đến các

hoạt động đầu tư tài chính, chi phí cho vay và đi vay vốn, chi phí góp vốn liên doanh ,

liên kết, lỗ chuyển nhượng chứng khoán ngắn hạn, chi phí giao dịch bán chứng khoán;

dự phòng giảm giá chứng khoán kinh doanh, dự phòng tổn thất đầu tư vào đơn vị khác,

khoản lỗ phát sinh khi bán ngoại tệ, lỗ tỷ giá hối đoái,…

 Chi phí khác bao gồm các khoản chi phí phát sinh do các sự kiện hay các nghiệp

vụ riêng biệt với các hoạt động thông thường của doanh nghiệp: chi phí thanh lý,
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